seit 1900

i -

Mitarbeiter Vertrie

Was sind lhre Aufgaben?

Diese interessante, abwechslungsreiche Position

beinhaltet sowohl die aktive Betreuung unserer

Kunden vor Ort als auch die interne Koordination

der Auftrage mit Unterstlitzung durch ein starkes

Back Office:

e Betreuung der Stammkunden im zugeordneten
Vertriebsgebiet in Deutschland

* Zielgerichtete, proaktive Akquise von Neukunden

* Positionierung der Produktgruppen im Zielmarkt

* Klarung technischer Fragen zusammen mit der
Produktentwicklung im Haus

* Angebotserstellung und -Verfolgung

e Preisverhandlung

e Vorbereitung und Teilnahme an Fachmessen sowie
Kundenveranstaltungen

Wir bieten:

B Vielseitiges, interessantes Aufgabengebiet

B Gute Entwicklungschancen und Weiterbildungs-
moglichkeiten

B Attraktive Bezahlung

B Zusatzliche Sozialleistungen VOWAplus

b im AuBendienst w/w/d

Wo werden Sie arbeiten?

Unser Unternehmen produziert ausschliefllich am
Firmenstandortin Treuen im Vogtland.

Welche Anforderungen gibt es?

e Abgeschlossene kaufmannische oder technische
Ausbildung bzw. Studium

¢ Fundierte Erfahrung im technischen Vertrieb,
idealerweise im textilen Umfeld

* Reisebereitschaft

* Ausgepragte kommunikative Fahigkeiten

¢ Verhandlungsgeschick

* Englischkenntnisse

Wer ist Ihr Ansprechpartner?

Herr Gerald Wolf, Leiter Personal
Tel.: 037468/60-342 | gerald.wolf@vowalon.de

Bewerbung an:

karriere@vowalon.de
vowalon.de

MISCH DOCH EINFACH BEI UNS MIT!

Vowalon Beschichtung GmbH

BahnhofstraBe 46 ¢ 08233 Treuen
Telefon: +49(0)37468/60-0 ¢ E-Mail:info@vowalon.de ¢ Internet: www.vowalon.de
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